
SBU-BERATUNG 
JETZT EINFACH  
BESSER
Makler-Toolbox

• Kundenvideos

• VKF-Unterlagen

• Social Media Postings & Reels

• E-Mail-Vorlage für die Endkun-
denansprache

• Ansprachekonzepte Sportarten
und Berufsgruppen

Ihre Vorteile

Zu den Beratungstools

Ab sofort neu:  
günstiger, einfacher und besser!
Mit den neuen BU-Tarifen SBU Premium mit und ohne AU 
sowie SBU Invest der Gothaer begleiten Sie Ihre 
Kund*innen ab sofort noch bedarfsgerechter und 
flexibler über die nächsten Jahrzehnte – vom Berufsstart 
bis hin zum Renteneinstieg. 

Zusammen mit Ihren Makler-Kolleg*innen hat unser Pro-
duktmanagement die neuen SBU-Tarife entwickelt, die 
jetzt noch günstiger, einfacher und besser sind. Freuen 
Sie sich auf ein attraktives Gesamtergebnis im Wettbe-
werbsvergleich und viele starke Beratungstools, die Sie 
in Ihrem BU-Geschäft ideal unterstützen werden. 
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IHRE BERATUNGSTOOLS

WEITERE TOOLS

E-Mail-Vorlage für die Endkundenansprache

Kundenpersonas 
Ansprachekonzepte Sportarten und Berufsgruppen 

Webinar-Zusammenfassung 
Alle Infos komprimiert und erklärt in 30 Minuten 
Webinar-Rückblick

Videos

Social Media Postings & Reels

VKF-Unterlagen

https://vimeo.com/841112015/f99eefeacf
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V1 Betreff: Schützen Sie sich jetzt noch besser bei Berufsunfähigkeit 

V2 Betreff: Lifestyle sicherstellen: mit den neuen SBU-Tarifen der Gothaer

V3 Betreff: Ihr Schutz bei Berufsunfähigkeit: die neue Gothaer SBU

V4 Betreff: Günstiger, einfacher, besser – die neue Gothaer SBU

V5 Betreff: Arbeitskraftabsicherung mit top Preis-Leistung: die neue Gothaer SBU

Sehr geehrte/r Frau/Herr Muster,

häufig wird das Risiko berufsunfähig zu werden unterschätzt. So ist in 
Deutschland jede/r Vierte vor der Rente davon betroffen und die staat-
lichen Leistungen reichen nicht aus, um den gewohnten Lebensstandard 
halten zu können. 

Die Folge: zu den ohnehin schon großen Sorgen kommen finanzielle hin-
zu. Daher ist eine Absicherung gegen Berufsunfähigkeit wichtig, die sich 
flexibel an Ihren Lebensweg anpasst und einspringt, wenn Sie nicht mehr 
arbeiten können. 

Die ausgezeichneten neuen Gothaer SBU-Tarife mit starken Premium- 
leistungen und erstklassigem Preis-Leistungs-Verhältnis schützen Sie vor 
den Folgen einer Berufsunfähigkeit und helfen Ihnen dabei, Ihren Lebens-
standard zu halten.   

Was die neuen Gothaer SBU-Tarife auszeichnet:

• Günstigere Prämien – Preise für viele Berufe noch zugänglicher gemacht

• Bessere Leistungen – passen Sie die Gothaer BU je nach Bedarf flexibel
an Ihren Lebensweg an

• Viele Hobbies können unkompliziert mitversichert werden

Zurück

+ E-MAIL-VORLAGE
Mail-Vorlage für die Endkundenansprache

BERATUNGSTERMIN VEREINBAREN

Mit freundlichen Grüßen 
Ihr
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+ KUNDENPERSONAS

Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: Studierende

Jung, offen und initiativ

Finanzielle Mittel sind begrenzt und werden 
vorerst für andere Dinge ausgegeben

Flexibilität, Sicherheit

Ausführliches Angebot in Anlehnung an 
Berufsrichtung („jetzt für die Zukunft“) 

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

1. Du studierst, um später erfolgreich in einem Beruf zu sein und ein
regelmäßiges Gehalt zu generieren? Aber was ist, wenn nicht alles
planmäßig läuft, Du krank wirst und nicht mehr arbeiten kannst?

2. Wir haben die Lösung, um für den Ernstfall abgesichert zu sein –
Sichere Dir jetzt Deinen Gesundheitsstatus als grundlegendes
Fundament zur Erreichung aller Ziele und Wünsche – beruflich und
privat – auch wenn du nicht 100%-ig fit bist.

3. Und aufgepasst – es gibt extra reduzierte Startbeiträge für
Einsteiger*innen und zum Berufseinstieg kannst Du Deine
Rente verdoppeln.

4.	Keine Absicherung über die gesetzliche Rentenversicherung –
Wartezeiten von 5 Jahren nicht erfüllt. Wusstest Du, dass du
somit über den Staat nicht abgesichert bist?

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

Student, 25 Jahre, 
1.000 € BU-Rente

SBU PREMIUM 
OHNE AU

SBU PREMIUM 
MIT AU

BU INVEST

JETZT SBU TARIF RECHNEN

https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-student_rechtswissenschaften_bu_invest.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-student_rechtswissenschaften_sbu_premium_mit_au.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-student_rechtswissenschaften_sbu_premium_ohne_au.pdf
https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: Ärzte/Ärztinnen

Stetig, menschen- und harmonieorientiert

Geduldig, zukunftsorientiert

Stabiles Umfeld, Vermeidung von  
Veränderungen

Langfristiges und nachhaltiges Denken  
(gesunder Lebensstil etc.) 

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

1.	Als Arzt/Ärztin weiß man, wie ein gesunder Lebensstil aussieht.  
Jedoch kann es auch hier zu unvorhersehbaren Ereignissen  
kommen: man wird krank und kann den gelernten Beruf nicht  
mehr ausüben. 

2. An dieser Stelle kommen wir mit der BU-Versicherung ins Spiel  
und bieten Ihnen folgende Mehrwerte im Ernstfall: 

	 - Absicherung, die sich individuell und flexibel an Ihren  
  Lebensweg anpasst

	 - Soforthilfe bei Krebserkrankung für 18 Monate
	 - Sie erhalten die Leistung auch dann, wenn der Beruf wegen 

  Infektionsgefahr zu mind. 50 % nicht mehr ausgeübt werden darf  
  oder keine Patienten/Patientinnen mehr versorgt werden dürfen.

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

JETZT SBU TARIF RECHNEN

Arzt, 35 Jahre, 
2.000 € BU-Rente 

SBU PREMIUM  
OHNE AU

SBU PREMIUM  
MIT AU

BU INVEST

https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-arzt-allgemeinmedizin-bu-invest.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-arzt-allgemeinmedizin-sbu-premium-mit-au.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-arzt-allgemeinmedizin-sbu-premium-ohne-au.pdf
https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: IT-ler*innen 

Gewissenhaft, Perfektion

Zielorientiertes Denken, hoher eigener  
Anspruch

Folgt Entwicklungen

Kurzfristiges Denken mit geringeren  
Ausgaben

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

1.	 Im beruflichen Alltag beschäftigen Sie sich mit Daten, Zahlen und 
Fakten – aber wussten Sie auch das jede:r Vierte während seines 
Berufslebens berufsunfähig wird? Die ausgeübte Tätigkeit kann  
nicht weiter ausgeführt werden und das gesamte Leben steht von 
einem auf den anderen Moment auf dem Kopf? 

2. Stop! Keine Angst mit unserer innovativen BU-Versicherung.

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

JETZT SBU TARIF RECHNEN

IT-ler, 35 Jahre, 
2.000 € BU-Rente 

SBU PREMIUM  
OHNE AU

SBU PREMIUM  
MIT AU

BU INVEST

https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-systemadministrator_bu_invest.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-systemadministrator_sbu_premium_mit_au.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-systemadministrator_sbu_premium_ohne_au.pdf
https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: Jurist*innen

Stetig, rationales Denken

Ratgeber

Befürwortung von gewohnten Abläufen

Langfristiges und aktuelles Denken
(offen für Neues)

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

1.	Sie stehen für Gerechtigkeit und das Wohlergehen der Menschen. 
Aber was ist, wenn es Ihnen selbst nicht gut geht, Sie Ihren Beruf 
nicht mehr ausüben können und somit Ihren und den Ihrer Familie 
gewohnten Lebensstandard nicht weiter bedienen können?  

2. Als Gothaer haben wir es uns zur Aufgabe gemacht, Sie im Ernst- 
fall mit unserer BU-Versicherung zu unterstützen, wenn das  
Leben einmal nicht fair zu Ihnen ist. Hier die wichtigsten Mehr- 
werte im Überblick.

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

JETZT SBU TARIF RECHNEN

Jurist, 35 Jahre, 
2.000 € BU-Rente 

SBU PREMIUM  
OHNE AU

SBU PREMIUM  
MIT AU

BU INVEST

https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-rechtsanwalt-bu-invest.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-rechtsanwalt-sbu-premium-mit-au.pdf
https://partner.gothaer.de/media/bilder_partnerportal/microsites/sbu/musterangebote/202307-musterangebot-rechtsanwalt_sbu_premium_ohne_au.pdf
https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: Kiter*innen  

Dominant, ehrgeizig

Frei, spontan, Erfinder:in eigener Regeln

Entscheidungsfreudig, wettbewerbsorientiert

Kurzfristiges Denken, (lebt im Hier und Jetzt)

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

Das Thema Berufsunfähigkeit war Ihnen bisher zu teuer? Das ist nun keine Ausrede mehr:  
ohne Zuschläge mit der BU-Versicherung der Gothaer die sichere Welle nehmen.

Hier die Vorteile auf einen Blick: 
• Kitesurfen ohne Einschränkung mitversichert
• Work-Life-Balance-Option
• Besserstellung bei Berufswechsel möglich

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

JETZT SBU TARIF RECHNEN

https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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Welcher Gesprächseinstieg eignet sich am besten für Ihre Kund*innen?

Kundengruppe: Reiter*innen  

Verantwortungsbewusst, gewissenhaft

Zuverlässig, harmonieorientiert

Folgt festgelegten Abläufen, ist wettbewerbs- 
orientiert

Sparen (Rücklagen für Unvorhersehbares) 

KUNDENPROFIL KUNDENBEDÜRFNIS

Ihr Pferd steht an erster Stelle? Aber was ist, wenn Ihnen hier ein Unfall passiert und  
Sie sich ggf. auch nicht um das Pferd kümmern können? Dann springt unsere flexible  
und vor allem zuschlagsfreie BU-Versicherung ein.

MÖGLICHE GESPRÄCHSEINSTIEGE

JETZT SBU TARIF RECHNEN

https://partner.gothaer.de/app/fbxpert/
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+	INFORMATIONS- 
	 VIDEOS

1. EINFÜHRUNG

3. DEPRESSIONEN

5. TRAUMATISCHE ERLEBNISSE

2. PRÜFUNGSANGST

4. BELASTUNGSSTÖRUNGEN

6. RISIKOPRÜFUNG

JETZT ANSEHEN

JETZT ANSEHEN

JETZT ANSEHEN

JETZT ANSEHEN

JETZT ANSEHEN

JETZT ANSEHEN

Frag Bianca – Umgang mit psychischen Erkrankungen bei Annahmeentscheidungen in der SBU

https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838583489
https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838583622
https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838583728
https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838583872
https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838584029
https://vimeo.com/showcase/10481342/video/838584191
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+	KUNDENVIDEOS

JETZT MEHR ERFAHREN JETZT MEHR ERFAHREN

JETZT MEHR ERFAHREN

JETZT MEHR ERFAHREN

1. REEL LEISTUNGSPRÜFUNG 2. REEL PRICING

DIE HIGHLIGHTS DER SBU PREMIUM

3. REEL RISIKOPRÜFUNG

https://vimeo.com/842145107/09618efde6
https://vimeo.com/842145168/77d2919f33
https://vimeo.com/842145301/5551598329
https://vimeo.com/842145374/62548f2521
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+ VERKAUFS- 
	 UNTERLAGEN
Alle Verkaufsunterlagen auf einen Blick.

Produktblätter SBU Premium und SBU Invest

DOWNLOAD DOWNLOAD DOWNLOAD

Hier gibt’s weitere Informationen (im Partner-Portal)

MUT, DEN  
EIGENEN WEG 
ZU GEHEN
Die Gothaer unterstützt Sie mit  
klaren und eindeutigen Richtlinien. 

Die Annahmerichtlinien für 
Gothaer Risikoprodukte

FÄHIG­
KEITENSCHUTZ 

KIDS INKL.

Kriterium SBU Premium 
ohne AU

SBU Premium  
mit AU SBU Invest SBU Direkt- 

versicherung

BU-Baustein GarantieRente/Index
BUZ – Classic

Fonds-BUZ 
VarioRent plus-
Fonds

Fonds-BUZ 
BasisVorsorge

BU-Baustein 
PerikonDV / RDV Privat- 

versicherung

Definition der Berufsunfähigkeit
Verkürzter Prognosezeitraum  
(6 Monate)

Verzicht auf abstrakte Verweisung

Verzicht auf zeitlich befristetes
Anerkenntnis

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

( ) 
(nur in begründeten
Einzelfällen einmalig 
bis zu 12 Monate)

Präzise Definition der Lebensstellung  
anhand 20 % Einkommensminderung

Leistungsmerkmale
Leistungsdynamik möglich (max 3 %) – –

Unbegrenzt rückwirkende Leistung

Zinslose Beitragsstundung während der 
Leistungsprüfung

–

Versicherter Beruf ist der zuletzt ausge-
übte Beruf

AU-Klausel – Leistung auch bei  
ununterbrochener Krankschreibung  
(mind. 6 Monate)

–  + verbesserte 
„4+2“-Regelung

 + verbesserte
„4+2“-Regelung

– – – –

Leistung auch bei fahrlässigen und grob 
fahrlässigen Verstößen im Straßenverkehr

Infektionsklausel für alle Berufe, Leistung 
bereits ab hälftigem Tätigkeitsverbot

für Ärzte, Zahnärzte 
und Tierärzte sowie 
Studierenden der 
 Medizin und Tier-
medizin

Lebenslange Altersrente bei Eintritt der 
Berufsunfähigkeit aufgrund Pflegebedürf-
tigkeit vor dem 45. Lebensjahr

– – – – – – –

Grundfähigkeitsschutz: Sofortige BU  
Anerkennung bis zu drei Jahren bei  
Angewiesenheit auf einen Rollstuhl,  
vollständiger Blindheit oder Taubheit  
für mind. 6 Monate

– – – – – – – 
aber Einmalleistung aus 
Hauptversicherung im 
Rahmen der versicher-
ten schweren Erkran-
kungen (wie Blindheit, 
Taubheit, etc.)

Schwere Krankheiten Leistung für Kinder – – – – – – – über Perikon bei Tarif 
FC22-2 und FC22-3

BU-Retter: bei Beitragsfreistellung der 
Hauptversicherung Aufrechterhaltung des 
BU-Schutz durch Abschluss einer selbst-
ständigen BU ohne erneute Risikoprüfung 
möglich

nicht relevant nicht relevant Wechsel in konventio-
nellen Tarif möglich, 
wenn Fondsguthaben 
aufgebraucht

nicht relevant – –

Zusatzleistung Wiedereingliederungs-
hilfe, Rehaleistungen, 
einmalige Sofortleis-
tung bei unfallbedingter 
BU, Umorganisations-
hilfe für Selbstständige, 
Work-Life-Balance 
Option, Überbrückungs-
geld, Anwartschaft 
Risiko-LV

Wiedereingliederungs-
hilfe, Rehaleistungen, 
einmalige Sofortleis-
tung bei unfallbedingter 
BU, Umorganisations-
hilfe für Selbstständige, 
Work-Life-Balance 
Option, Überbrückungs-
geld, Anwartschaft 
Risiko-LV

Wiedereingliederungs-
hilfe, Rehaleistungen, 
einmalige Sofortleis-
tung bei unfallbedingter 
BU, Umorganisations-
hilfe für Selbstständige, 
Work-Life-Balance 
Option, Überbrückungs-
geld, Anwartschaft 
Risiko-LV

Work-Life-Balance 
Option

BU-BF auch ohne  
Gesundheitsprüfung 
mit 3-jähriger Wartezeit 
möglich

BU-BF auch ohne  
Gesundheitsprüfung 
mit 3-jähriger Wartezeit 
möglich
BU-Option für Kinder

– – – –

Krebsklausel: Vereinfachter Nachweis 
bei Krebserkrankung mit 18 Monate Leis-
tungsdauer

– –   
(sofern nicht bAV)

– –

Lösungen zur Absicherung der Berufsunfähigkeit

Versichert:  Nicht versichert: –

Information  
für den Vertrieb

DIGITALE  
BERATUNGSUNTERLAGE ANNAHMERICHTLINIEN SYNOPSEN

SBU Premium SBU Invest  

https://partner.gothaer.de/app/dvzui/ui-api/download?artNr=118053
https://partner.gothaer.de/app/dvzui/ui-api/download?artNr=116456
https://partner.gothaer.de/app/dvzui/ui-api/download?artNr=117635
https://partner.gothaer.de/app/dvzui/ui-api/download?artNr=115449
https://partner.gothaer.de/app/dvzui/ui-api/download?artNr=118165
https://partner.gothaer.de/microsite/sbu.json



